Transfer pricing



Jedna z nejdulezitéjSich danovych otazek u
nadnarodnich spolecnosti.

Tyka se cen (zbozi, sluzby) za které prodava
sdruzenému podniku.

Pokyn D-258

Smeérnice o prevodnich cenach pro nadnarodni
podniky a danové spravy (Transfer Pricing
Guidelines for Multinational Enterprises and
Tax Administrations) — vykladoveé pravidlo k Cl.
9 Modelové smlouvy




Sdruzené podniky

Sdruzené podniky = subjekty, které jsou
ekonomicky nebo personalné spojené

Uprava zakladu dané vychazi z ¢lanku 9
Smlouvy

Konkrétni definice je obsazena v §23/7/a ZDP
Pr. dle pokynu DS-132



Prevodni ceny vs. trzni ceny

* Cena muze obsahovat jiné , naklady” oproti
cenam pro nezavislé podniky
* \ysSSi cena
— Informace o vyrobku
— Sluzby spojené s vyrobkem
— Inovace
* NizSi cena
— Pronikani na trh
— Zvyseni trzniho podilu



Princip trzniho odstupu

* Mezinarodné uznavany standard

* Pravo zahrnout do zisku sdruzeného podniku a
nasledné zdanit i zisky timto podnikem
nevykazané, pokud se pri posouzeni podminek
obchodnich a financnich vztahu mezi
sdruzenymi podniky zjisti, ze se tyto sjednané
podminky lisi od téch, které by byly stanoveny
mezi nezavislymi subjekty.

* Clanek 9 — Sdruzené podniky



Princip trzniho odstupu

e Pozor na znéeni ¢clanku 9

— Nékteré smlouvy obsahuji ustanoveni, které
zabranuje vzniku dvojiho zdanéni (bod 2)

— Nékteré smlouvy obsahuji moznost ,,dvojiho
zdanéni“ v pripadé podvodu atp. (bod 3)

* Pro aplikaci principu trzniho odstupu je nutné
ziskat odpovidajici informace, coz je casove
narocné (neuplné informace, tézko
interpretovatelné, neduveryhodné, atp.)



Srovnavaci analyza

e Zakladem je nalezeni srovnatelnych nezavislych
transakci.

e VetsSinou rozdily mezi transakcemi budou existovat
(je nutné k nim prihlédnout)

* Hlavni faktory urcujici srovnatelnost:
— Charakteristické vlastnosti majetku nebo sluzeb
— Funkcni analyza
— Smluvni podminky
— Ekonomické okolnosti
— Podnikatelské strategie



Metody a jejich praktické uplatnéni

* Tradicni transakcni metody
— Metoda srovnatelné nezavislé ceny
— Metoda ceny pri opétovném prodeji
— Metoda nakladu a prirazky
* Transakcni ziskové metody
— Metoda rozdéleni zisku
— Transakcni metoda Cistého rozpéti
* Jiné metody
— Metoda srovnatelnych zisku
— Metoda ocekavaného Cistého vynosu



1. Metoda srovnatelné nezavislé
ceny

 Nejpreferovanéjéi metoda ze strany FU

* Srovnani mezi cenou kontrolované transakce a
cenou nezavislé transakce, ktera je s
kontrolovanou transakci dostatecneée
srovnatelna.

— Interni metoda
— Externi metoda



Interni metoda

Podnik obchoduje s danym produktem jak se
sdruzenym podnikem, tak s nezavislym podnikem

Materska spolecnost v Nezavisla spole€nost v
zahranici zahranici
Kontrolovana transakce Nezavisla transakce

Dcefind spole¢nost v CR




Externi metoda

Produkt je bézne obchodovan na srovnatelném trhu,
kde ma zjistitelnou cenu (v praxi obtizne)

Materska spolecnost v Nezavisla spole€nost v
zahranici zahranici
Kontrolovana transakce Nezavisla transakce

Dcefind spoleénost v CR Nezavisla spole¢nost v CR




2. Metoda ceny pri opetovném
prodeji

* Cena pri opetovném prodeji je snizena o
primérené cenove rozpeti, které predstavuje
castku, ze které by se opéetovny prodejce snazil
pokryt své naklady a dosahnout priméreného
zisku.

* Neni pozadovana tak velka srovnatelnost
* Napr. distribuce spotrebniho zbozi



3. Metoda nakladu a prirazky

* Vychazi se z nakladu, které vynalozi dodavatel
zbozi a sluzeb v kontrolované transakci. K nim
se pak pripocita zisk vytvoreny pomoci tzv.
ziskové prirazky.

* Trzni cena = naklady + zisk

* Problematickd metoda pro FU (spie pomocny
charakter)



4. Metoda rozdeleni zisku

Rozdéluje zisk mezi zucastnéné subjekty podle
oredem stanoveného klice.

Pomer by mel odpovidat pomeéru meazi
nezavislymi subjekty.

Vysledkem je, ze ani jedné strané nebude
pridélen extrémni a nepravdépodobny
vysledek (zisk).

Zakladni pristupy:

— Analyza zasluh

— Zbytkova analyza



5. Transakéni metoda cCistého
rozpeti
Zkouma se Ciste ziskové rozpéti, které

uskutecnuje sdruzeny podnik v kontrolované
transakci ve vztahu k primerenému zakladu.

V praxi jedna z nejbéznéjsich metod (pracuje s
nezavislymi udaji, které byvaiji pristupné)
Zisk/majetek

Zisk/trzby

Nevyhoda pri ztraté



6. Metoda srovnatelnych zisku

* Vychazi ze srovnani celkové Cinnosti a
vykonnosti urcitého kontrolovaného subjektu
s jinym podnikem, ktery se nachazi ve
srovhatelnych podminkach.



7. Metoda ocekavaného Cistého

vynosu

* Vychazi z objemu investovaného kapitalu
jednoho sdruzeného podniku do druhého
podniku. Pritom se predpoklada urcita uroven

vynosu z takto investovaného

kapitalu, a to

srovnatelna s Urovni vynosu z |

investovaneho kapitalu.

inak



1)

2)
3)
4)
5)

Priklad

Vyrobce

Prodej distribucni
spolecnosti...10 000, -

- vyrobni naklady...5 000,-
= hruby zisk...5 000, -
- Ostatni naklady...3 000, -

= zisk po odecteni
ostatnich nakladu...2 000,-

6)

1)

7)
8)
9)

Distributor

Prodej nezavislému
podniku...20 000, -

- nakup od vyrobce
(pfevodni cena)...10 000,-

= hruby zisk...10 000,-
- ostatni naklady...4 000,-

= zisk po odecteni
ostatnich nakladu...6 000,-



1. Metoda srovnatelné nezavislé
ceny

* Je nutné zjistit, zda prevodni cena 1), ktera
byla pouzita mezi sdruzenymi podniky (10
000,-) je shodna s cenou pouzitou mezi
nezavislymi podniky v pripadé srovnatelného
produktu a za srovnatelnych podminek



2. Metoda ceny pri opetovném
prodeji

* Je nutné zjistit, zda je rozpéti, které se odecita
od konecné prodejni ceny realizované
distributorem (20 000,-), shodné s hrubym
rozpétim, dosazenym nezavislymi distributory
v pripadeée srovnatelnych podminek u obou
transakci.

1 10000

=——>*100 *100 = 50%
7.6 00




3. Metoda nakladu a prirazky

o ZjisStujeme, zda je hruba ziskova pfrirazka, ktera
se pripocitava k vyrobnim nakladim vyrobce
(5 000,-), shodna s hrubou ziskovou prirazkou

u nezavislého vyrobce v pripadée srovnatelnych
podminek u obou transakci.

r.1-7.2 *100 — 10000 —-5000 *100 = 100%
2 5000

7.2



4. Metoda rozdeleni zisku

e Zisk je rozdélen na zakladé pomeérného vkladu
vsech Clenu této skupiny podniku do rizené
transakce (napr. pomér nakladu na vyvoj,
apod.)

e Celkovy zisk = 8 000,-



5. Transakéni metoda cCistého
rozpeti
* Je nutné zjistit, zda je Cisté rozpéti shodné s
cistym rozpéetim, kterého by dosahl nezavisly

distributor v pripadé srovnatelnych podminek
u obou transakci.

79 5100 = 2999 %100 = 30%
7.6 20000




Upravy zisk(

* PFi kontrole zjistil FU, Ze ¢eska spole¢nost dodava své
zbozi materské spolecnosti B v Kanadé za ceny nizsi,
nez obdobné zbozi prodavaji do Kanady jini Cesti
vyrobci. Spolecnost B prodava zbozi konecnym
spotrebitelim za 150,- USD/ks. Prodejni cena od
spolecnosti A je 80,-. Spolecnost A ma naklady 40,-.
Srovnatelna ceska spolecnost prodava stejny vyrobek
na severoamericky trh velkoodbérateli za 100,-,
pricemz naklady jsou stejné jako v pripade spol. A, tj.
40,-.



Prevodni ceny pri uhradach za
nehmotny majetek

 Velmi slozité ocenéni téchto transakci

* OECD: prava k uzivani nehmotnych statku,
jako jsou patenty, ochranné znamky,
obchodni jména, technickeé vykresy, vzory,
autorska dila, know-how, obchodni tajemstvi
apod. — predmeéty dusevniho vlastnictvi.

e Zahrnuje napt. naklady na vyzkum a vyvoj,
ochranné znamky, informace vseho druhu,
reklama...



Princip trzniho odstupu

* Naklady jsou nékdy zahrnuty v cenach za zbozi
a sluzby sdruzenych podnikd, jindy se jedna
primo o licencni poplatky anebo kombinace.

e Obtizné najit srovnatelnou transakci, muze jit
o jednu platbu anebo pravidelné platby, muze
zaviset na jinych ukazatelich (napr. obrat),
sublicence atp.

* Trzni odstup napft. pri poskytnuti licence
nezavislym podnikum



Dokumentace k prevodnim cenam

Informace, z nichz prevodni ceny vychazely.
Faktory, které byly vzaty v uvahu.

Vybrana metoda.

Materialy od zahranicnich sdruzenych
podnikd.

FU by nemély vyzadovat informace, které
vyzaduji neprimérené naklady a které nejsou
ve vlastnictvi podniku (nelegalni, duveérné atp.)



Obsah analyzy v ramci principu
trzniho odstupu

nformace o sdruzenych podnicich

nformace o kontrolované transakci

nformace o podnikatelskych strategiich
nformace o pouzité metodé nebo metodach



Predbézné cenové dohody

e Advance Pricing Arrangements (APA)
* Hlavné v zahranici.

« Dohoda s FU nejlépe pfed uskute¢né&nim

controlovanych transakci na pevné stanovené
obdobi.

 Stanoveni vhodného souboru kritérii.

* |niciovano podnikem.
* §38nc



Uprava v CR v souvislosti s
prevodnimi cenami

§23/7 — spojené osoby

§22/1/g/3 — ,dodanéni” sjednanych cen a
uroku neuznanych jako vydaj

§23/11 — princip trzniho odstupu u stalych
povozoven

§37 — prednost mezinarodnich smluv
§38nc — zavazné posouzeni



<yn D-258 — prevodni ceny
kyn D-292 — Sdéleni MF k §38nc
kyn D-293 — Sdéleni MF k rozsahu

kumentace pro prevodni ceny



Arbitrazni konvence

Tyka se statu EU
DUvod: SZDZ neposkytuji dostatecnou zaruku
v pripadé upravy zisku

Povinnost, aby prislusné organy nalezly reseni
sporu (do 2 let).

Pro CR plati od 1.10.2006



